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RESUMEN

La presente se refiere a las finanzas que corresponden a un area de la economia que estudia la obtencion y
administracion del dinero y el capital, es decir, los recursos financieros. Estudia tanto la obtencion de esos
recursos (financiacion), asi como lainversiény el ahorro delos mismos. Las finanzas estudian como |os agentes
econdmicos (empresas, familias o Estado) deben tomar decisiones de inversién, ahorro y gasto en condiciones
de incertidumbre. Al momento de elegir, os agentes pueden optar por diversos tipos de recursos financieros
tales como dinero, bonos, acciones o derivados, incluyendo lacomprade bienes de capital maguinarias, edificios

y otrasinfraestructuras.

Estainvestigacion consta de | os siguientes puntos en mencion: objetivos, liquidez y rentabilidad, administracién
deactivos corrientesy no corrientes, financiamiento acortoy largo plazo, evaluacion deinversiones, legislacion

bancaria, mercado de capitales en € PerU, operaciones bancarias internacionales.



INTRODUCCION

La economia en el paisy en é mundo tiene que ver mucho con las finanzas, donde se basa principal mente en
e uso correcto de los flujos de efectivo, es decir entrada y salida de dinero 0 como las personas naturales o
personas juridicas (empresas) hacemos uso adecuado del dinero ya sea en inversiones en activos 0 acciones, ya

seainversiones alargo o corto plazo.

De las cuales como estas acciones que realizamos nos ayuden a tener mejor rentabilidad en nuestra empresa,
aplicando temas préacticos de |los modelos de inversién més usados como € VAN y e TIR. Esimportante
indicar que las finanzas hoy en dia es mas globalizado es por ello que este tema nos va ayudar a entender
como se relacionalas finanzas en su entorno global, en este caso hablamos del comercio internacional, como
los bancos forman parte de que la dindmica de las finanzas es decir |as transacciones internacionales permiten
a empresario atener mas garantia de que las deudas pendientes por sus ventas en el extranjero sereaicen
con ayuda de los bancos a través de convenios o pagares firmados por ambas partes, ademas de ello
aprenderemos como | as facturas internacionales son importante para que |os bancos puedan ofrecer

préstamos a los empresarios.

En sintesis, las finanzas nos ayudaran a darnos cuenta que, si nosotros damos un buen uso de nuestro dinero
nosirabien en cualquier tipo de inversion que deseamos realizar, ademas que contamos con entidades
bancarias que son supervisadas por un ente regulador que garantiza la seguridad de nuestrainversion, ademas
delas AFP” s y la superintendencia de mercado de valores quien ayuda alos inversionistas que desean

invertir en bolsa.



CAPITULO 1: OBJETIVO, LIQUIDEZ Y RENTABILIDAD.

Las finanzas corresponden a un area de la economia que estudia la obtencion y administracién del dineroy el
capital, es decir, los recursos financieros. Estudia tanto la obtencion de esos recursos (financiacién), asi como
lainversiény el ahorro de los mismos. Las finanzas estudian como |os agentes econdmicos (empresas, familias
0 Estado) deben tomar decisiones de inversion, ahorro y gasto en condiciones de incertidumbre. Al momento
de elegir, los agentes pueden optar por diversostipos de recursos financieros tales como dinero, bonos, acciones

0 derivados, incluyendo la compra de bienes de capital maguinarias, edificios y otras infraestructuras.

1.1.-OBJETIVOSDE LASFINANZAS
Rentabilizar la empresay maximizar las Ganancias.

Desarrollar de manera eficiente las actividades de custodia, control, manegjo y desembol so de fondos, valores
y documentos negociables que administra la empresa.

Efectlia los registros contables y estados financieros referentes a los recursos econdémicos, compromisos,
patrimonios y los resultados de las operaciones financieras de la empresa.

Realizalaclasificacion, distribucién de manera eficaz y oportunadel pago detodo el personal que laboraen
laempresa.

Funciones de las Finanzas: Planifica, organiza, dirige y controla de manera eficiente y eficaz, 1os recursos
financieros de la empresa.

Programay controla las diferentes inversiones de tipo financiero que determine la gerencia.

Desarrollay fortalece un sistema efectivo de controles contables y financieros.

Administratodos los ingresos de la empresa.

Velapor larelevancia, confiabilidad, comparabilidad y consistencia de la administracion financiera.
Aplicaalas operaciones patrimonial es, 10s principios de contabilidad generalmente aceptados.

Presenta informes mensuales y anuales de la gjecucion de los diferentes programas bajo su responsabilidad.
Planificael pago quincena de los salarios de todo el personal de la Institucion.

Asegura gue se efectlien los descuentos alos salarios de los empleados por diversos motivos.
Confeccionay tramitalos cheques destinados para € pago de las distintas cuentas de la empresa.

Elabora proyecciones de ingresos y gastos estimados para la elaboracion del Anteproyecto de Presupuesto.
Administray controlalos ingresos y egresos de |os diferentes fondos que se manegjan en laempresa, a igua
que las recaudaciones recibidas por diferentes conceptos

Revisa, consoliday apruebael Plan Anua de actividadesy e Anteproyecto de Presupuesto de su Direccion.



1.2-LIQUIDEZ

Laliquidez es la capacidad de un activo de convertirse en dinero en € corto plazo sin necesidad de reducir €l
precio. El grado de liquidez es la velocidad con que un activo se puede vender o intercambiar por otro activo.
Cuanto més liquido es un activo més rdpido lo podemos vender y menos arriesgamos a perder a venderlo. El
dinero en efectivo es el activo més liquido de todos, ya que es facilmente intercambiable por otros activos en
cualgquier momento. Cuando se dice que un mercado esliquido significa que en ese mercado se realizan muchas

transaccionesy por lo tanto sera fécil intercambiar activos de ese mercado por dinero.

1.2.1.-CLASIFICACION DE LOSACTIVOS SEGUN SU LIQUIDEZ

Podemos clasificar 1os activos financieros segun su liquidez:

- Dinero en curso legal: Monedas y hilletes (es 1o mas liquido que hay, pues ya es dinero en si. Se
puede cambiar sencillamente por otros bienes).

- Dinero enlos bancos: Depésitos alavista, depositos de ahorro 'y de plazo.

- Deudapublicaa corto plazo: Letras del Tesoro.

- Pagarés de empresa: Activos emitidos por empresas privadas.

- Deudapublicaalargo plazo: Bonosy obligaciones del Tesoro.

- Rentafija Deudaemitida por las empresas privadas.

-  RentaVariable: Desde acciones hasta derivados financieros.

1.3.-LA RENTABILIDAD

La rentabilidad se le debe entender como sindénimo de variacion neta del valor de la riqueza de una unidad
econdmica. Por €lo, la rentabilidad es una relacion porcentual que nos dice cuanto obtuvimos a través del
tiempo por cada unidad de recurso invertido. Lavariacion de lariqueza de unapersonao ingtitucion en el tiempo
se mide de varias formas. Se puede comparar €l capital que tenia en un periodo anterior, como punto foca o

momento cero en e tiempo, y en cuanto seincremento el capital en el periodo siguiente, como punto deresultado

( seqmna (G8) @ &

A

Periodo anterior Periodo siguiente

. Capital ganado entre los dos periodos
Rentabilidad =

Capital en periodo anterior

También larentabilidad resulta de mantener unainversion en un activo durante algun periodo, digamos un afio,
e identificar cualquier efectivo recibido por tener la propiedad, més el cambio en el nuevo precio de mercado

de este activo respecto a precioinicial.



CAPITULO 2: ADMINISTRACION DE ACTIVOSCORRIENTESY NO
CORRIENTES.

2.1.-ADMINISTRACION DE ACTIVOS CORRIENTES

El objetivo de la administracion eficaz de los activos circulantes es maximizar la ganancia neta proveniente de

estos activos, es decir maximizar lafuncion

El activo corriente, también denominado como activo liquido o circulante, es e activo de cualquier entidad o
empresa que puede hacerse liquido, es decir, que puede convertirse en dinero, en un plazo de tiempo menor a
los 12 meses. Esto es|o que ocurre, por eiemplo, con el dinero del banco, con lasinversiones financieras o con

las existencias de cualquier entidad o empresa.

No obstante, €l activo corriente también puede ser definido como todos aquellos recursos necesarios parallevar
a cabo las actividades diarias de la entidad. Ademas, el término corriente hace referencia a que se trata de un
activo gue esta en constante y continuo movimiento, pues puede venderse, utilizarse, entregarse como pago,

entre otras cosas. Se detalala siguiente formula:

G. NETA = INGRESOS - COSTOS

Enfoques principales

a). Maximizar la ganancia neta

Lograr € nivel éptimo del activo

b). Minimizar los costos relacionados con el activo circulante

Al lograr € nivel optimo de los activos circulantes paraa minimo los costos asociados con el os.

2.1.1. -Laliquidez y su funcién:

El término activos liquidos se usa para designar € dinero y los activos que se convierten con facilidad
en dinero. Se dice que los activos presentan diferentes grados de liquidez. Por definicion el dinero esen
si mismo el mas liquido de todos los activos; |os demés tienen diversos grados de liquidez, de acuerdo
con lafacilidad con que pueden convertirse en efectivo. Paralos que no sean dinero, laliquidez tiene

dos dimensiones;

a. tiempo necesario paraconvertir e activo en dinero.

b. grado de seguridad asociado con larazdn de conversidn, o precio, obtenido por € activo

10



2.1.2.-Cuentas por cobrar einventarios:

Las cuentas por cobrar y los inventarios pueden y deben eval uarse desde |la misma perspectiva que los
activos fijos. Muchos proyectos de presupuestos de capital incluyen las cuentas por cobrar y los
inventarios, asi como el componente de activos fijos. Un gemplo seria un nuevo sistema de
distribucion que incluya un nuevo almacén e inventarios adicionales, o un nuevo producto que
requiera instalaciones de fabricacion diferentes y mas cuentas por cobrar e inventarios. Las cuentas
por cobrar y los inventarios difieren de los activos fijos en que, en su mayor parte, se analizan en
términos de niveles globales; los activos fijos se andizan en términos de activos especificos. Sin
embargo, desde el punto de vista de la valuacion global de la organizacion esta distincién carece de
importancia. Los proyectos de presupuestos de capital pueden ser evaluados como un paguete de

activos.
2.1.3.-Pasivos cir culantes:

Para el presente andisis, se considera que la organizacion tiene politicas establecidas en relacion con
los pagos por concepto de compras, mano de obra, impuestos y otros gastos. Por €llo, |as cuentas por
pagar y las acumul aciones representan variables de decisi6n de pasivos; que cambian para mantenerse
de acuerdo con los cambios del nivel de produccién o de servicios prestados y, en € caso de los
impuestos por pagar, con un cambio en los ingresos antes de impuestos. En cierto modo, este

componente de pasivos

circulantes representa financiamiento interno; su tendencia es aumentar conforme se amplia la
organizacion y disminuir cuando se reduce. En cambio, €l otro componente de | os pasivos circulantes,
el componente activo, seria determinado como parte de decisiones fundamentales que incluyen la
determinacion de la composicion de vencimientosy otras condiciones de la deuda de la empresa. Por
otras condiciones se quiere hacer referenciaal os siguientes hechos: que ladeudaesté o no garantizada,

el tipo de garantia, € tipo de caracteristica de opcién acompray si es 0 no convertible.

11



2.2- ADMNISTRACION DE ACTIVO NO CORRIENTE

Eslagestion y administracion de los activos no corrientes que permite maximizar las utilidades de la empresa.
También denominado como activo fijo, esta formado por todos los activos de la entidad que no se convierten
en liquido -en dinero- a corto plazo, es decir, por un periodo inferior a 1 afo. Asi, € activo no corriente esta
formado por aquellos activos que se convertiran en dinero en periodos de tiempo superior a 1 afio, es decir, a

largo plazo.

2.2.1.-Caracteristicas Del Activo No Corriente

L os activos no corrientes son duraderos y poco liquidos, ya que, como ya se ha apuntado, se necesita
un periodo de tiempo superior a 1 afio para convertirlos en dinero efectivo. No obstante, son elementos
importantes en cualquier entidad, pues a ser inversiones a largo plazo, suponen recursos que van a
impulsar €l negocio a largo plazo. Este es e caso del local donde la empresa desarrolla su actividad
econdmica o |los ordenadores que usan |os trabagjadores para desarrollar sus tareas dentro del marco de

la actividad empresarial.

2.2.2.-Ejemplo De Activo No Corrientes

Créditos concedidos a lar go plazo: estos créditos perteneceran a activo no corriente cuando se
puedan convertir en dinero en un periodo superior a 1 afio.

Mobiliario de la empresa: en este caso, € objetivo no es vender e mobiliario, sino utilizarlo para
desarrollar la actividad econémica de la entidad. Asi, dentro del mobiliario estéan los muebles como las
mesas o las sillas, 0 los ordenadores y demas material que no se vende ni se engjena, Sino que se utiliza
parallevar a cabo la actividad empresarial en cuestion.

Acciones: silo pertenecerdn a activo no corriente las acciones que no se pretendan vender a corto

plazo, es decir, por un periodo superior a1 afio.

12



CAPITULO 3: FINANCIAMIENTO A CORTO PLAZO.

3.1.-Crédito Comercial.

Es el uso que se le hace alas cuentas por pagar de la empresa, del pasivo a corto plazo acumulado, como los

impuestos a pagar, |as cuentas por cobrar y del financiamiento de inventario como fuentes de recursos..

v

Importancia.

El crédito comercial tiene suimportanciaen que es un uso inteligente de los pasivos a corto plazo de la

empresa ala obtencion de recursos de la manera menos costosa posible.

Ventajas.
Es un medio més equilibrado y menos costoso de obtener recursos.

Da oportunidad alas empresas de agilizar sus operaciones comerciaes.

Desventajas

Existe siempre €l riesgo de que el acreedor no cancele la deuda, lo que trae consecuencia una posible
intervencion legal.

Si lanegociacidn se hace acredito se deben cancelar tasas pasivas.

Formas de Utilizacion.

¢Cuando y cdmo surge e Crédito Comercia? Los €jecutivos de finanzas deben saber bien larespuesta
paraaprovechar las ventgjas que ofrece €l crédito. Tradicionalmente, € crédito surge en € curso normal
de las operaciones diarias. Por ggemplo, cuando laempresaincurre en los gastos que implican |os pagos
gue efectuard mas adelante o acumula sus adeudos con sus proveedores, esta obteniendo de ellos un

crédito temporal.

Una cuenta de Crédito Comercial Unicamente debe aparecer en los registros cuando éste crédito

comercia hasido comprado y pagado en efectivo, en acciones del capital, u otras

Propiedades del comprador. El crédito comercia no puede ser comprado independientemente; tiene que

comprarse todo o parte de un negocio para poder adquirir ese valor intangible que lo acompafia.

13



3.2.-Crédito Bancario.

Es un tipo de financiamiento a corto plazo que las empresas obtienen por medio de los bancos con los cuales

establecen rel aciones funcionales.

v

Importancia.

El Crédito bancario es unade las maneras mas utilizadas por parte de las empresas hoy en dia de obtener
un financiamiento necesario. Casi en su totalidad son bancos comerciales que manejan las cuentas de
cheques delaempresay tienen lamayor capacidad de préstamo de acuerdo con lasleyesy disposiciones
bancarias vigentes en la actualidad y proporcionan la mayoria de |0s servicios que laempresa requiera.
Como la empresa acude con frecuencia a banco comercial en busca de recursos a corto plazo, la

eleccién de uno en particular merece un examen cuidadoso.

Ventajas.
Si el banco es flexible en sus condiciones, habra més probabilidades de negociar un préstamo que se
gjuste a las necesidades de la empresa, lo cual la sitlia en el mejor ambiente para operar y obtener
utilidades.

Permite alas organizaciones estabilizarse en caso de apuros con respecto a capital.

Desventajas.

Un banco muy estricto en sus condiciones, puede limitar indebidamente la facilidad de operacion y
actuar en detrimento de las utilidades de la empresa.

Un Crédito Bancario acarreatasa pasiva que la empresa debe cancelar esporédicamente a banco por
concepto de intereses.

Formas de Utilizacion.

Cuando laempresa, se presente con el funcionario de préstamos del banco, debe ser capaz de
negociar. Debe dar laimpresion de que es competente.
Si se va en busca de un préstamo, habra que presentarse con € funcionario correspondiente con los

datos siguientes.

14



3.3.-Pagaré.

Es un instrumento negociable & cual esuna"promesa’ incondicional por escrito, dirigida de una personaaotra,

firmada por € formulante del pagaré, comprometiéndose a pagar a su presentacion, o en unafechafija o tiempo

futuro determinable, cierta cantidad de dinero en union de sus intereses a una tasa especificada alaordeny a

portador.

v

Importancia.

L os pagarés se derivan de la venta de mercancia, de préstamos en efectivo, o de la conversién de una
cuenta corriente. La mayor parte de los pagarés llevan intereses € cual se convierte en un gasto para el
girador y uningreso para€l beneficiario. Los instrumentos negoci ables son pagaderos a su vencimiento,
de todos modos, aveces que no es posible cobrar un instrumento a su vencimiento, o puede surgir algun

obstéculo que requiera accion legal.

Ventajas.
- Espagadero en efectivo.
- Hay ataseguridad de pago a momento de realizar alguna operacién comercial.

Desventajas.
- Puede surgir algun incumplimiento en & pago que requiera accion legal

Formas de Utilizacion.

Los pagarés se derivan de la venta de mercancia, de préstamos en efectivo, o de la conversiéon de una
cuenta corriente. Dicho documento debe contener ciertos elementos de negociabilidad entre los que
destaca que: Debe ser por escrito y estar firmado por € girador; Debe contener una orden incondicional

de pagar cierta cantidad en efectivo.

Establ eciéndose también la cuota de interés que se carga por laextension del crédito por cierto tiempo.
El interés para fines de conveniencia en las operaciones comerciales se calcula, por |o general, en base
a 360 dias por afio; Debe ser pagadero afavor de una persona designado puede estar hecho al portador;

Debe ser pagadero a su presentacion o en cierto tiempo fijo y futuro determinable.

15



3.4.-Linea de Crédito.

Lal ineade Crédito significadinero siempre disponible en e banco, durante un periodo convenido de antemano.

v

Importancia.

Es importante ya que € banco esta de acuerdo en prestar a la empresa hasta una cantidad méxima, y
dentro de cierto periodo, en el momento que lo solicite. Aungue por lo general ho constituye una
obligacion legal entre las dos partes, la linea de crédito es casi siempre respetada por € banco y evita

la negociacién de un nuevo préstamo cada vez que la empresa necesita disponer de recursos.

Ventajas.

- Esuné€fectivo "disponible’ con € que la empresa cuenta.

Desventajas.

- Sedebe pagar un porcentaje de interés cada vez que lalinea de crédito es utilizada.

- Estetipo definanciamiento, estareservado paralos clientes més solventes del banco, y sin embargo
en algunos casos el mismo puede pedir garantia colateral antes de extender lalinea de crédito.

- Seleexigealaempresaque mantengalalineade crédito "Limpia", pagando todas las disposiciones

gue se hayan hecho.

Formas de Utilizacion.

El banco prestaala empresa una cantidad méxima de dinero por un periodo determinado. Unavez que
se efectliala negociacion, la empresa no tiene mas que informar a banco de su deseo de "disponer” de
tal cantidad, firmaun documento queindicaque laempresadispondrade esasuma, y € banco transfiere

fondos automati camente a la cuenta de cheques.

El Costo de la Linea de Crédito por lo genera se establece durante la negociacion original, aunque
normalmente fluctda con latasa prima. Cada vez que la empresa dispone de una parte de la linea de

crédito paga el interés convenido.

Al finalizar € plazo negociado originalmente, lalinea deja de existir y las partes tendréan que negociar

otras asi |o desean.
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3.5.-Papeles Comerciales.

Es una Fuente de Financiamiento a Corto Plazo que consiste en los pagarés no garantizados de grandes e
importantes empresas que adquieren 1os bancos, las compafiias de seguros, |os fondos de pensiones y algunas

empresas industriales que desean invertir acorto plazo sus recursos temporal es excedentes.
v' Importancia.

Las empresas pueden considerar la utilizacién del papel comercial como fuente de recursos a corto
plazo no sblo porgue es menos costoso que € crédito bancario sino también porque constituye un
complemento de | os préstamos bancarios usuales. El empleo juicioso del papel comercial puede ser otra
fuente de recursos cuando los bancos no pueden proporcionarlos en los periodos de dinero apretado

cuando las necesidades exceden los limites de financiamiento de | os bancos.
Ventajas.

- El Papel comercia es unafuente de financiamiento menos costosa que e Crédito Bancario

- Sirve para financiar necesidades a corto plazo, por eemplo e capita de trabgo.

v' Desventajas.
- Lasemisiones de Papel Comercia no estan garantizadas.
- Deben ir acompafiados de una linea de crédito o una carta de crédito en dificultades de pago.

- Lanegociacion acarrea un costo por concepto de unatasa prima.

v Formasde Utilizacion.

El papel comercia se clasifica de acuerdo con los canales a través de los cuales se vende, con €l giro
operativo del vendedor o con la calidad del emisor. Si € papel se vende através de un agente, se dice
que esta colocada con € agente, quien a subes o revende a sus clientes a un precio més ato. Por lo

genera retira una comision de 1/8 % del importe total por manejar 1a operacion

17



3.6.-Financiamiento por medio dela Cuentas por Cobrar

Es aguel en la cua la empresa consigue financiar dichas cuentas por cobrar consiguiendo recursos para

invertirlosen ella

v

Importancia.

Es un método de financiamiento que resulta menos costoso y disminuye el riesgo de incumplimiento.
Aporta muchos beneficios que radican en los costos que la empresa ahorra a no manegjar sus propias
operaciones de crédito. No hay costos de cobranza, puesto que existe un agente encargado de cobrar las
cuentas; no hay costo del departamento de crédito, como contabilidad y sueldos, la empresa puede
eludir € riesgo de incumplimiento si decide vender las cuentas sin responsabilidad, aunque esto por 1o

general mas costoso, y puede obtener recursos con rapidez y practicamente sin ningln retraso costo.
Ventajas.

- Esmenos costoso paralaempresa.
- Disminuye € riesgo de incumplimiento

- No hay costo de cobranza
Desventajas.

- Existe un costo por concepto de comisién otorgado al agente.

- Exigelaposibilidad de unaintervencion legal por incumplimiento del contrato.
Formas de Utilizacion.

Consiste en vender las cuentas por cobrar de la empresa a un factor (agente de ventas o comprador de
cuentas por cobrar) conforme aun convenio hegociado previamente. Por [o regular se dan instrucciones
a los clientes para que paguen sus cuentas directamente al agente o factor, quien actla como
departamento de crédito de la empresa. Cuando recibe el pago, €l agente retiene una parte por concepto
de honorarios por sus servicios a un porcentaje estipulado y abonar € resto a la cuenta de la empresa
La mayoria de las cuentas por cobrar se adquieren con responsabilidad de la empresa, es decir, que, S

el agente no logra cobrar, la empresa tendra que rembolsar € importe ya sea mediante € pago en

efectivo o reponiendo la cuenta incobrable por otra mas viable.
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3.7.-Financiamiento por medio delos|nventarios.

Esaguel en d cual se usad inventario como garantia de un préstamo en que se confiere al acreedor € derecho

de tomar posesion garantia en caso de que la empresa deje de cumplir

v

Importancia.

Es importante ya que le permite a los directores de la empresa usar €l inventario de la empresa como
fuente de recursos, gravando el inventario como colateral es posible obtener recursos de acuerdo con
las formas especificas de financiamiento usuales, en estos casos, como son el Depdsito en Almacén

Pablico, d Almacenamiento en la Fabrica, € Recibo en Custodia, la Garantia Flotante y la Hipoteca.

Ventajas.

- Permite aprovechar unaimportante pieza de la empresa como es €l Inventario de Mercancia

- Brinda oportunidad ala organizacién de hacer mas dindmica sus actividades.

Desventajas.

- generaun Costo de Financiamiento al deudor.
- El deudor corre riesgo de perder e Inventario dado en garantia en caso de no poder cancelar el

contrato.
Formas de Utilizacion.

Por 1o genera a momento de hacerse la negociacion, se exige que los articulos sean duraderos,
identificables y susceptibles de ser vendidos a precio que prevalezca en el Mercado. El gravamen que
se constituye sobre el inventario se debe formalizar mediante alguna clase de convenio que pruebe la
existencia del colateral. El que se celebra con el banco especifico no sélo la garantia sino también los
derechos del banco y las obligaciones del beneficiario, entre otras cosas. Los directores firmaran esta

clase de convenios en nombre de su empresa cuando se den garantias tales como € inventario
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CAPITULO 4: FINANCIAMIENTO A LARGO PLAZO.

4.1.-Hipoteca.

Es un traslado condicionado de propiedad que es otorgado por €l prestatario (deudor) al prestamista (acreedor)

afin de garantiza el pago del préstamo.

v

Importancia.

Es importante sefidlar que una hipoteca no es una obligacion a pagar ya que el deudor es € que otorga
lahipotecay el acreedor es el que larecibe, en caso de que e prestamista no cancel e dicha hipoteca, la

misma le sera arrebatada y pasara a manos del prestatario.

Ventajas
Para el prestatario |e es rentable debido ala posibilidad de obtener ganancia por medio de los intereses
generados de dicha operacion.

Daseguridad a prestatario de no obtener perdidaal otorgar € préstamo.

El prestamistatiene la posibilidad de adquirir un bien.

Desventajas.
Al prestamista le genera una obligacion ante terceros.

Existe riesgo de surgir cierta intervencion legad debido a fata de pago.

Formas de Utilizacion.

La hipoteca confiere a acreedor una participacion en €l bien. El acreedor tendra acudir al tribuna y
lograr que la mercancia se venda por orden de éste para, Es decir, que € bien no pasa a ser del
prestamista hasta que no haya sido cancelado el préstamo. Este tipo de financiamiento por [o general es

reaizado por medio de los bancos.
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4.2.-Acciones.

L as acciones representan la participacion patrimonia o de capital de un accionista dentro de la organizacion a

la que pertenece.

v

Importancia.

Son de muchaimportanciayaque miden el nivel de participaciény lo quele corresponde aun accionista
por parte de la organizacion ala que representa, bien sea por concepto de dividendos, derechos de los

accionistas, derechos preferenciales, etc.

Ventajas.
Las acciones preferentes dan el énfasis deseado al ingreso.
Las acciones preferentes son particularmente Utiles para las negociaciones de fusion y adquisicién de

empresas.

Desventajas
El empleo delas acciones diluye € control de los actua es accionistas.

El costo de emisiéon de acciones es alto

Formas de Utilizacion.

Las acciones se clasifican en Acciones Preferentes que son aquellas que forman parte del capita
contable de la empresa y su posesion da derecho a las utilidades después de impuesto de la empresa,
hasta cierta cantidad, y alos activos delamisma,. También hasta cierta cantidad, en caso de liquidacién;
Y por otro lado se encuentran las Acciones Comunes que representan la participacion residua que
confiere a tenedor un derecho sobre las utilidades y los activos de la empresa, después de haberse
satisfecho las reclamaciones prioritarias por parte delos accionistas preferentes. Por esta razon se
entiende que laprioridad delas acciones preferentes superaalas de | as acciones comunes. Sin embargo,
ambos tipos de acciones se asemejan en que € dividendo se puede omitir, en que las dos forman parte

del capital contable dela empresay ambas tienen fecha de vencimiento.
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4.3.-Bonos.

Es un instrumento escrito en laforma de una promesaincondicional certificadaenlacua € prestatario promete

pagar una suma especificada en una futura fecha determinada, en union alos intereses a una tasa determinada

y en fechas determinadas

v

Importancia.

Cuando una sociedad anénima tiene necesidad de fondos adicionales alargo plazo se ve en el caso de
tener que decidir entre la emision de acciones adicionales del capital o de obtener préstamo expidiendo
evidencia del adeudo en la forma de bonos. La emisién de bonos puede ser ventgjosa si 1os actuales

accionistas prefieren no compartir su propiedad y las utilidades de la empresa con nuevos accionistas.

Ventajas.
L os bonos son faciles de vender ya que sus costos son menores.
El empleo de los bonos no diluye e control de los actual es accionistas.

Mejoran laliquidez y la situacion de capital de trabajo de laempresa.

Desventajas.

Laempresa debe ser cuidadosa @ momento de invertir dentro de este mercado

Formas de Utilizacion.

Cada emision de bonos esté asegurada por una hipoteca conocida como "Escritura de Fideicomiso”. El
tenedor del bono recibe una reclamacion o gravamen en contra de la propiedad que ha sido ofrecida
como seguridad para el préstamo. Si el préstamo no es cubierto por €l prestatario, la organizacion que
tiene el fideicomiso puede iniciar accion legal afin de que se saque aremate la propiedad hipotecaday

el valor obtenido de la venta sea aplicada a pago del deudo.
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4.4 -Arrendamiento Financiero.

Es un contrato que se negocia entre el propietario de los bienes(acreedor) y la empresa (arrendatario) a la cual

se le permite € uso de esos bienes durante un periodo determinado y mediante € pago de una renta especifica,

sus estipulaciones pueden variar segun la situacion y las necesidades de cada una de las partes.

v

Importancia.

La importancia del arrendamiento es la flexibilidad que presta para la empresa ya que no se limitan sus

posibilidades de adoptar un cambio de planes inmediato o de emprender una accidn no prevista con € fin

de aprovechar una buena oportunidad o de gjustarse alos cambios que ocurran en el medio de laoperacion.

El arrendamiento se presta al financiamiento por partes, 10 que permite ala empresa recurrir a este medio

paraadquirir pequefios activos.

v

Ventajas.
Es en financiamiento bastante flexible paralas empresas debido a las oportunidades que ofrece.
Evitariesgo de una rapida obsolescencia parala empresayaque €l activo no pertenece aella

L os arrendami entos dan oportunidades a las empresas pequefias en caso de quiebra.

Desventajas.

Algunas empresas usan el arrendamiento para como medio para eludir las restricciones presupuestarias
cuando €l capital se encuentra racionado.

Un contrato de arrendamiento obliga una tasa costo por concepto de intereses. La principal desventgja

del arrendamiento es que resulta més costoso que la compra de activo.

Forma de Utilizacion.

Consiste en dar un préstamo a plazo con pagos periddicos obligatorios que se efecttan en el transcurso
de un plazo determinado, generalmente igual 0 menor gue la vida estimada del activo arrendado. El
arrendatario (la empresa) pierde € derecho sobre € valor de rescate del activo (que conservara en

cambio cuando lo haya comprado).
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CAPITULO 5: EVALUACION DE INVERSIONES.

Evauacion de inversiones es una coleccion de técnicas usadas para identificar cuan atractiva es la inversion.

Sus puntos son:

v' Evauar laviabilidad de lograr los objetivos.

v" Apoyar la produccién de un caso de negocio.

La Evaluacién de inversiones estd muy enfocada sobre las fases tempranas de un Proyecto o programay es
gjecutada en paralelo con trabgjo tierno en planes de gestion y eentrega. La existencia de pasos discretos de
planificacién e iniciacion para esta funcion es enteramente dependiente de la escalay complejidad del trabgjo.
En programas y portafolios estos pasos son necesarios para establecer evaluaciones consistentes a lo largo de
todos los proyectos componentes y programas. El primer paso paraevaluar un proyecto deinversion es estimar
el flujo de efectivo de cada proyecto, tal como lainversion inicia, los flujos de efectivo de operacién anud y
losflujos de efectivo de terminacidn del proyecto. Unavez determinados |os flujos de ef ectivos es posible pasar

aaplicar uno de estos cuatros model os de eval uacion:
5.1.-Valor Presente Neto (VPN)

El VPN esladiferenciaentre € valor de mercado de unainversiéon y su costo, por 1o que este modelo mide €l
valor generado por una inversion. Para que un proyecto de inversion sea aceptado, debe contar con un VPN

positivo. En caso € resultado sea contrario, no se debe apostar el proyecto.

Paracalcular el Valor Presente Neto (VPN) setrae todos | os flujos de caja al momento presente descontandolos

aun tipo de interés determinado.

Por tanto, cada entrada y salida de efectivo se descuenta a su valor presente (VP). Luego se suman, tal y como

establece la siguiente formula:

VAN = f+i /I S R S
AN G(1+k) Tk e (L
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5.2.-Tasainternaderetorno (TIR)

La TIR busca dar con unatasa que permitaa VPN llegar a un resultado igual a cero. No existe una férmula
matemética que permitacalcular laTIR, por lo que la Unica manera de encontrarla es bajo pruebay error. Si la

TIR excede d rendimiento requerido, lainversion puede ser tomada en cuenta.

El TIR realiza  mismo cédculo llevando e VAN a cero, por lo cua e resultado de esta ecuacion da por
resultado un porcentgje, que luego serd comparado con €l porcentgje de interés que se haya definido como més
seguro. Como su nombreloindica, laTIR muestraun valor de rendimiento interno de laempresa expresado en
porcentgje, y comparable a una tasa de interés. Para la siguiente formula, describimos a continuacion la

representacion de sus componentes.
Donde:

v Qnesd flujo de cgaen € periodo n.
v" nesd nimero de periodos.

v | esd valor delainversiéninicial.

THE = o L
= (1+ )"

25



5.3.- Método de periodo de recuperacién

El método de periodo de recuperacion determina el tiempo que tomara recuperar la inversion inicial. Otro
enfoque para comprender este modelo es verlo como la cantidad de tiempo que tomara llegar a punto de

equilibrio.

Paracalcular el PRI se usalasiguiente férmula:
PRI =a+ (b-c)

Donde:

a= Afo inmediato anterior en que se recuperalainversion.

b =Inversion Inicial.

¢ = Flujo de Efectivo Acumulado del afio inmediato anterior en el que se recuperalainversion.

d = Flujo de efectivo ddl afio en € que se recuperalainversion.

5.4.- Indicederentabilidad

El indice de rentabilidad permite evaluar, de manera rapida, si € proyecto de inversion es viable. Esto se

consigue determinando €l valor obtenido entre beneficio en base a costo

Si bien el VPN es & modelo méas empleado, no se puede determinar cud modelo funcionaray cual no. Lo

importante es elegir € que mejor se adapte a cada negocio y sus necesidades.
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CAPITULO 6: LEGISLACION BANCARIA.

6.1.-Entidades de regulacion y supervision del sissema financiero

6.1.1.- El Banco Central de Reserva del Pert (BCRP)

Banco Central de Reserva del Pertl (BCRP) La Congtitucion Politica del Per (1993) establece dos
aspectos fundamental es sobre el BCRP: La autonomia del Banco en €l marco de su Ley Organica (Ley

26123) La preservacion laestabilidad monetaria (cuidar que no haya inflacién).

Cumple las siguientes funciones. Regular lamoneday € crédito del sistemafinanciero. Administrar las

reservas internacionales. Emitir billetes y monedas. Informar sobre las finanzas nacionales.

Lasreservasinternacional es son |l as divisas que todo Banco Central (de cada pais) invierte en el exterior
y gue pueden ser fécilmente convertidos en medios de pago. Las reservas internacional es representan
la disponibilidad de divisas para situaciones extraordinarias del pais. Administracién de las Reservas

Internacionales.

6.1.2.-La Superintendencia de Banca, Segurosy Administrador as Privadas de Fondos de
Pensiones (SBS)

La Superintendenciade Banca, Segurosy AFP es el organismo encargado delaregulaciény supervision
de los Sistemas Financiero, Privado de Pensiones y de Seguros. Mision: “Proteger los intereses del
publico, cautelando la estabilidad, lasolvenciay latransparencia de | os sistemas supervisados, asi como
fomentar una mayor inclusion financiera y contribuir con e sistema de prevencion y deteccion del

lavado de activosy del financiamiento del terrorismo.

La SBS supervisa permanentemente alas IFls, con el objeto proteger los intereses de los ahorristas. La
IFl debe evaluar correctamente alos clientes alos cuaes otorgard préstamos, de lo contrario pondriaen
riesgo el dinero de los ahorristas. A través de la Superintendencia Adjunta de Bancay Micro finanzas,
la SBS supervisa: Empresas bancarias Empresas financieras Cajas municipales Cajas rural es Entidades
de Desarrollo alaPequefiay Micro Empresa - Edpymes Empresas de transferencia de fondos Empresas
del Sistema Financiero. La SBS también se encarga de la supervision y regulacion de las empresas de
seguros con el objetivo de defender los intereses de los asegurados. Controla que las empresas de
seguros inviertan adecuadamente las primas de seguros que pagan |os asegurados debido a que dichas

inversiones seran utilizadas para pagar |as indemnizaciones por |0s siniestros que ocurran.
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Empresas del Sistema de Seguros Algunas entidades supervisadas Empresas de seguros Asociaciones

de fondos regionales o provinciales contra accidentes de transito (AFOCAT) Derramas

La SBS, através de la Unidad de Inteligencia Financiera, se encarga de recibir, analizar y transmitir
informacion parala deteccion y prevencion del lavado de activos y/o financiamiento del terrorismo en
el Peri. Coordina con e Ministerio Pablico. Colabora con las empresas del sistema financiero, entre
otros, con laimplementaci én de | os sistemas para detectar operaci ones sospechosas de lavado de activos
(dinero) y financiamiento del terrorismo. Informacion adicional: Portal de Prevencion del Lavado de

Activos (Web SBS) Prevencion del Lavado de Activosy Financiamiento del Terrorismo.
6.1.3.- La Superintendencia del Mercado de Valores (SMV)

Velapor laproteccion de los inversionistas, mediante la transparenciay difusion de informacion de las
empresas que participan en el mercado de capitales. La Superintendencia del Mercado de Valores

(SMV) Tiene asignadas tres competencias especificas en el mercado de valores:

a. Regulacion
b. Supervisiény control

c. Difusiony promocién del mercado
L os principa es participantes del mercado de valores son:

L os Emisores (empresas)

Los Inversionistas

Sociedades de agentes de bolsa

a
b

c. BolsadeVaoresdelLima

d

e. Superintendencia del Mercado de Vaores Principales participantes del Mercado de Valores
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CAPITULO 7: EL MERCADO DE CAPITALESEN EL PERU.

El mercado de capitales es el lugar donde se emiten y transan instrumentos financieros. Este mercado existe
como una alternativa a financiamiento tradicional bancario, permitiendo a las empresas reducir € costo de
fondeo mediante la colocacion de titulos y alos inversionistas obtener una mayor rentabilidad por sus fondos.
Los principales emisores son por lo general el Estado y las empresas privadas, especiamente las de mayor
tamaiio y con meor perfil de riesgo. Los principales inversionistas son los Ilamados inversionistas
institucionales, que en nuestro pais comprenden a administradoras de fondos privados de pensiones (AFP), los

fondos mutuos de inversion y las compafiias de seguros.

El Mercado de Capitales es aquel en el que los agentes superavitarios adquieren valores emitidos por agentes
demandantes de recursos que buscan financiar sus actividades. Los primeros buscan obtener a cambio un
rendimiento que les permitarentabilizar su capital excedente. Este mercado se divide en dos: € primario, donde
setransan valores de primeraemision; y e secundario, en e cua se negocian valores en circulacion. El primero
es e que permite "levantar" recursos para € financiamiento de las empresas, mientras que e segundo
complementa a primero en la medida en que les da liquidez a los titulos y permite que los inversionistas

obtengan ganancias (de rendimiento y de capital) al efectuar transacciones con dichos valores.

El mercado de capitales es un tipo de mercado financiero en e que se rediza la compra-venta de titulos

(principalmente las "acciones"), representativos de |0s activos financieros de las empresas cotizadas en bolsa.

7.1.-Principalesinstrumentos negociables

7.1.1.- Bonos:

Son instrumentos financieros de deuda utilizados por entidades privadas y/o publicas que sirven para
financiar a las mismas empresas o0 a Estado. El bono es una de las formas de materiaizar titulos de
deuda, derentafija. EI emisor se compromete adevolver en unafechadeterminadaal inversor, el monto
recibido en préstamo y aretribuir dicho préstamo (durante la vigencia del bono) con pagos periédicos
en concepto de intereses. El gobierno peruano autorizo en agosto del afio pasado la emision externade
bonos por hasta US$ 1,250 millones para pre financiar el presupuesto publico de 2016. Esto se suma a
laemision de su bono global 2050 por US$ 545 millonesy del bono con vencimiento en el 2031 por S/.

2,250 millones gque hizo en marzo de este afio.
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7.1.2.- Acciones:

Es un instrumento representativo de una parte en que se divide el capital de una sociedad anénima.
Asi, a adquirir unaaccion se participa de los beneficios - através de los dividendos - y también de las
pérdidas que pueden generar el negocio de esa sociedad andnima. Una accidn o accién ordinaria es un
titulo emitido por una sociedad que representa el valor de una de las fracciones igual es que formar
parte del capital socia. EnlaBolsadeVaoresde Limael INDICE GENERAL (IGBVL) reflgjala
tendencia promedio de |as cotizaciones de las principales acciones inscritas en bolsa, en funcion de

una cartera seleccionada, que actualmente representa alas 38 acciones mas negociadas del mercado.

7.1.2.1.-Tipo deacciones en € mercado de capitales per uano:
a) Acciones comunes.

Representan un porcentagje del capital de una empresay con llevan derechos econémicosy politicos:

- Recibir los beneficios que obtenga la empresa; las formas més comunes son mediante
dividendos u otras acciones. Estos beneficios provienen de utilidades retenidas.

- Votar enlaJuntade accionistas, que es €l principal érgano directivo de unaempresa. Su funcién
principal es designar alos directivos que administrarén la organizacion.

b) Acciones preferentes.

Las principales caracteristicas que las diferencian de las comunes es que pagan un dividendo fijo y no
otorgan derechos politicos, es decir, sus poseedores no gozan de derecho a voto, sin embargo, en
cobro de dividendos y en caso de liquidacion, pueden tener prioridad sobre las acciones comunes.

¢) Accionesdeinversion.

La empresa emisora deducia el 15% de su resultado neto hasta alcanzar €l 50% de su capital social,
mientras que | ostitulares de | as acci ones parti ci parian de | os beneficios (dividendos) y tendrian derecho
a ser representados en la Junta General de Accionistas. Actualmente, no se reconoce la titularidad de
|as acciones de inversion, no se las consideran acciones, ni accionistas a sus duefios
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CAPITULO 8: OPERACIONESBANCARIASINTERNACIONALES

A continuacion, vamos a enumerar y definir las principal es operaciones bancarias internacionales; o, a menos

las que se realizan actual mente.
Todas las naciones del mundo y sus economias requieren del comercio internacional por muchas razones:

v El comercio internacional, dinamiza la economia de los paises al propiciar e intercambio de
bienes de consumo.

v Las naciones pueden adquirir bienes que de otra forma no podrian tener. Por ggemplo, un pais
gue no produce televisores, no podriatenerlos.

v Los paises consiguen mejores precios por productos en [os que tienen ventajas competitivas.

Para que se puede llevar a cabo este intercambio de bienes y servicios entre personas naturalesy juridicas que
se encuentras situadas a miles de kilémetros, unas de las otras, se requiere medios de pago confiables y que

eliminen los riesgos operativos.

L as operaciones bancarias internacional es mas importantes son |as siguientes:

8.1.-Caobranza de cheques del exterior

Muchas veces durante el comercio internacional, mas que todo, en operaciones de exportacion de
servicios se realizan pagos con cheques. Es una operacién habitua de la banca; sin embargo, no todos
los bancos o realizan, y lo que lo realizan no siempre |o hacen con cheques de todo e mundo. Esta no
€S una operacion activa ni pasiva; propiamente es un servicio, por e cual e banco gana una comision.

Las comisiones por efectuar el cobro de cheques del exterior dependen de cada paisy de cada banco.

8.2.-Transferenciasinter nacionales

Una transferencia internaciona, es un servicio brindado por un banco o institucion financiera
autorizada; que, bésicamente consiste en el envio de unacierta cantidad de dinero de una personanatural
o juridica (empresa), a otra persona natural o juridica en otro pais, mediante el pago de una comision
por e servicio. Generalmente esta operacion suele ser muy econémicay de muy poca complicacion a
hacer los tramites; sin embargo, no suele ser la eleccion en operaciones de comercio exterior
complicada, pues no le da seguridad a que realiza la transferencia, puesto que una vez que se hace €
envio del dinero, nada garantiza que se obtendra la mercaderia. Para optar por este medio de pago en €

comercio internacional, se deberatener maxima confianza en el importado.
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8.3.-Giro Internacional

Dependiendo del pais donde uno se encuentre, se puede considerar e giro como sinénimo de la
transferencia, sin embargo, pararealizar un envio de dinero como giro, se hard mediante un titulo valor.
Bésicamente la operacion tendra el mismo formato, que el anterior. Se solicitara a banco € envio del

dinero, sellenard un formulario para dicho caso, por o que |os requisitos son 10s mismos.
8.4.-Giro documentario o cobranza documentaria inter nacional

Dependiendo del pais en el que uno se encuentre se puede llamar Giro Documentario, o se puede llamar
Cobranza Documentaria Internacional, a servicio por medio del cual dos bancos hacen de
intermediarios en una operacién de comercio internacional. Para resumir, un giro documentario o
cobranza documentaria es una operacién bancaria en la que el importador, paga la mercaderia a través
de su banco, y este (el banco del importador) transfiere el dinero al banco del exportador, solo cuando
se haya concretado todos los documentos de la exportacion; en pocas palabras, solo se entregara el
dinero a banco del exportador una vez que se hayarealizado el envio de las mercancias, de forma que

se brinde seguridad a importador, con respecto a pago de sus mercancias.
8.5.-Creédito documentario

El crédito documentario, también conocido en algunos paises o por agunos bancos como “carta de
crédito”, es un producto parecido al anterior con la diferencia que ahora los banco sirven como garantes
de la operacion de comercio exterior. Quiere decir que € banco del importador pagard al banco del
exportador cuando se concluya con la exportacion; pero a diferencia del giro documentario, en este
caso, los banco garantizan €l pago, quiere decir que, s sucede algun percance que impida a banco del

importador transferir € dinero, el banco del exportador asume €l pago de la exportacion.
8.6.-factoring internacional

Este no es un medio de pago del comercio internacional. Recordemos que el Factoring, es un contrato
de crédito, mediante e cua un banco adquiere instrumentos de contenido crediticio (casi siempre
facturas), para otorgar de forma inmediata dinero ala empresa que la solicita. Entonces; en e contexto
del comercio internacional, consiste en un servicio financiero de pago en efectivo por adelantado contra
las cuentas por cobrar a clientes extranjeros. En términos més generales, es una gama de servicios de
financiacion y gestion de riesgos ofrecidos por empresas especializadas, |lamados factores, para
vendedores/exportadores, en particular aquellos que se tienen un flujo de cuentas por cobrar en €
extranjero a corto plazo de importes reducidos. El exportador transfiere la titularidad de su cuenta a
cobrar en €l extranjero a una empresa de Factoring a cambio de efectivo. Como contraprestacion a este

servicio d factor cobra una comision sobre |os importes que gestiona.
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